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l. Preliminarii

Curriculumul la unitatea de curs S.08.0.027 Comert international este un document normativ si
obligatoriu pentru realizarea procesului de pregatire a elevilor programului de formare profesionald 41620
Comert, calificarea 332401 Agent comercial in invatamantul profesional tehnic postsecundar si
postsecundar nontertiar. Curriculumul este parte integranta obligatorie a procesului educational, in
conformitate cu Planul de invatamant aprobat de MEC al RM, nr. de inregistrare SC-06/22, Ordinul nr. 339
din 18.05.2022.

Scopul studierii acestei unitati de curs consta in formarea si dezvoltarea abilitatilor de realizare a
activitatilor comerciale legate de importul-exportul marfurilor. Profiturile, dar si riscurile Tnsemnate ale
acestei activitati, reclama prezenta unor profesionisti cu un Tnalt grad de pregatire teoretica si practica.
Politica comerciald se defineste prin ansamblul de norme legislative referitoare la reglementarea raporturilor
comerciale ale unui stat cu strainatatea, precum si cele referitoare la reglementarea comportamentului
persoanelor autorizate ale statului respectiv, in relatiile lor comerciale internationale. Normele legislative ale
statului pentru reglementarea relatiilor internationale sunt alcatuite in principal din norme fiscale, vamale si
administrative. La baza acestora trebuie sa stea normele de eticd comerciala.

Formarea deprinderilor profesionale constituie obiectivul dominant al fiecarei ore, realizarea céruia
se va asigura printr-un proces educativ continuu, care incepe in colegiu si va continua pe parcursul vietii
fiecarui elev.

Unitatea de curs ce Tn mod obligatoriu trebuie sa o studieze elevii pana la demararea procesului de
instruire la unitatea data este:

F.01.0.010 Fundamentele merceologiei

F.02.0.011 Organizarea si tehnologia comertului

F.03.0.012 Baza tehnico-materiald a intreprinderilor comerciale
5.03.0.018 Merceologia marfurilor alimentare de origine vegetala
5.04.0.019 Merceologia marfurilor de uz casnic

5.05.0.021 Merceologia marfurilor de origine animala |
5.06.0.022 Merceologia mérfurilor social-culturala

5.07.0.023 Logistica

Il. Motivatia, utilitatea modulului pentru dezvoltarea profesionala
Studierea modulului S.08.0.027 Comert international e dictata de un sir de factori importanti, ce vin sa
demonstreze adevarul ca firmele din ziua de azi sunt obligate sa-si reevalueze urgent si profund obiectivele
in afaceri si strategiile comerciale in raport cu noile cerinte globale, tehnologice, economice si sociale cu

care se confrunta Tntreprinderea, de aceea, 0 importanta deosebitd o are aplicarea cunostintelor teoretice,
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care reprezintd o viziune complexa a rationalizarii activitatii comerciale prin intermediul optimizarii
proceselor legate de activitatile in comertul international.

Cunostintele obtinute vor contribui la formarea si dezvoltarea de competente profesionale ce
corespund nivelului patru de calificare:
- cunostinte faptice, principii si concepte generale din domeniul comertului international;
- abilitati cognitive si practice necesare relatiilor dintre cumparator si vanzator;
- asumarea responsabilitatilor pentru deciziile adoptate, ce pot influenta relatiile comerciale Tn ansamblu.

Modulul S.08.0.027 Comert international se centreazd pe dezvoltarea abilitatilor profesionale
necesare specialistilor ce activeaza in comert, oferind o baza solida de cunostinte si aptitudini din domeniul
produselor alimentare si nealimentare si servicii. Elevii vor studia ansamblul de norme legislative referitoare
la reglementarea raporturilor comerciale ale unui stat cu straindtatea, precum si cele referitoare la
reglementarea comportamentului persoanelor autorizate ale statului respectiv, in relatiile lor comerciale
internationale, normele legislative ale statului pentru reglementarea relatiilor internationale ce sunt alcatuite
in principal din norme fiscale, vamale si administrative si normele de etica comerciala.

Competentele formate si dezvoltate in cadrul acestui modul vor fi necesare pentru activitatea practica
la intreprinderile de producere si de comert dupa cum urmeaza:

P.08.0.031 Practica ce anticipeaza proba de absolvire

I11. Competentele profesionale specifice modulului

in cadrul unitatii de curs vorfiformate si dezvoltate urmatoarele competente profesionale specifice:

Nr  Competente specifice unitatii de curs Unitati de competenta
1 CS.I Cunoasterea, intelegerea si UC. 11 Explicarea conceptelor referitoare la
utilizarea conceptelor, metodelor si comertul international

tehnicilor de comercializare a produselor  UC.1.2 Cunoasterea specificului dirijarii
activitatilor de comert exterior
UC.1.3 Analizarea intermediarilor implicati in
comertul international
UC.1.4 Descrierea atributiilor organizatiilor
nationale si internationale pentru sustinerea
comertului exterior
UC. 1.5 Realizarea plasarii produselor pe piata

externa
2.  CS.2 Coordonarea modalitatilor de platd, UC.2.1 Descrierea sistemelor monetare
riscurilor ce intervin. internationale

UC.2.2 Aplicarea instrumentelor si modalitatilor de
plata in comertul international
UC.2.3 Identificarea categoriilor de risc si cdile de

evitare a lor
UC.2.4 Stipularea rolului bancilor si riscului bancar
3. CS.3 Aplicarea cunostintelor pentru UC.3.1 Cunoasterea aspectelor in transportul
organizarea transportarii si expeditiei maritim, fluvial, feroviar, rutier

UC.3.2 Identificarea particularitatilor expeditiei
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CS.4 Argumentarea necesitatii
conventiilor interstatale in reglementarea
relatiilor comerciale

CS.5 Identificarea procedurii de Tncheere
a contractului si rolul negociatorului

UC.3.3 Aplicarea cunostintelor referitoare
exploatarea terminalelor de containere

UC.4.1 Identificarea obiectivelor si principiilor
politicii comerciale

UC.4.2 Analiza implicarii statului Tn sustinerea
comerciantilor si producatorilor in realizarea
comertului international

UC.4.3 Planificarea vamuirii marfurilor si
calcularea tarifului vamal

UC.4.4 Descrierea caracteristicilor specifice
Uniunii Europene
UC.5.1 Explicarea procedurii crontractarii si
derularii exportului si importului

UC.5.2 Descrierea clauzelor contractuale n
contractual international

UC.5.3 Aplicarea in practica aprincipiilor
negocierilor internationale

IV. Administrarea modulului

Codul Denumirea Semestr Numarul de ore Modalitatea Numarul
unitatii de unitatii de curs ul Total Contact direct studiul de evaluare de credite

curs . - R

Teorie Practica individual
S.08.0.027  Comert Vil 90 40 20 30 Examen 3
international
V. Unitatile de invatare
Unitati de competenta lInitati dc continut/cunostinte Abilitati (A)

/. Fundamentarea relatiilor comerciale internationale

1.1 Notiuni generale si
introductive Tn definirea
conceptelor

1.2 Managementul Tn activitatea
de comert exterior

1.3 Intermediari si auxiliari Tn
comertul exterior

1.4 Organizatii de promovare in
comertul international

UC.1.1 Cunoasterea
specificului dirijarii
activitatilor de comert exterior
UC.1.2 Analizarea
intermediarilor implicati in
comertul international

UC.1.3 Descrierea atributiilor
organizatiilor nationale si
internationale pentru sustinerea
comertului exterior

A.11 Definirea notiunii de
comert extern

A.1.2 Caracterizarea
managementului in comertul
exterior

A. 1.3 Descrierea atributiilor
intermediarilor si auxiliarilor
A. 1.4 Descrierea organizatiilor
ce promoveaza comertul
international

2. Activitatea marketingului international

UC.1.5 Realizarea plasarii
produselor pe piata externa

2.1 Internationalizarea produsului

2.2 Cercetarea si analiza pietii
internationale

2.3 Politica produselor si produs
nou
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de plasarea a marfurilor pe
piata internationala

A.2.2 Analizarea cererii de
produse pe fiecare segment de



UC.2.1 Descrierea sistemelor
monetare internationale
UC.2.2 Aplicarea
instrumentelor si modalitatilor
de plata in comertul
international

4.
UC.3.1 Cunoasterea aspectelor
n transportul maritim, fluvial,
feroviar, rutier
UC.3.2 Identificarea
particularitatilor expeditiei
UC.3.3 Aplicarea cunostintelor
referitoare exploatarea
terminalelor de containere

UC.4.1 Identificarea
obiectivelor si principiilor
politicii comerciale

UC.4.2 Analiza implicarii
statului Tn sustinerea
comerciantilor si
producatorilor in realizarea
comertului international
UC.4.3 Planificarea vamuirii
marfurilor si calcularea
tarifului vamal

2.4 Politica promotionala
2.5 Formarea preturilor
2.6 Categorii de distributie

piata si formarea preturilor
A.2.3 Organizarea campaniei
de promovare a produselor
A.2.4 Realizarea deplasarii
marfurilor Tn punctele unde
sunt cerute

Tehnici si modalitati ale platilor Hternationale

31 Sisteme
internationale

3.2 Instrumente utilizate Tn platile

internationale

3.3 Rolul bancilor in comertul
international

3.4 Modalitati de plata: plata
directa, schimbul de documente
de platd, plata prin incasso
documentar, credit documentar,
plata in cont deschis

monetare

A.3.1 Caracterizarea sistemelor
monetare internationale

A.3.2 Explicarea
instrumentelor utilizate in
comertul international

A.3.3 Descrierea rolului
bancilor Tn asigurarea
financiara a tranzactiei

A.3.4 Utilizarea corecta a
modalitatii de plata la fiecare
tranzactie

Expeditia si transportul international

4.1 Expeditia internationala

4.2 Exploatarea terminalelor de
containere

4.3 Transportul maritim, fluvial,
feroviar, rutier, aerian

5. Politica comerciala
5.1 Componentele, obiectivele si
principiile politicii comerciale
5.2 Conventii comerciale
interstatale
5.3 Pirghii si masuri de politica
comerciala
5.4 Structuri si functionalitati
vamale
5.5 Sistemul comercial
multilateral

A.4.1 Descrierea expeditiei,
expeditorului si atributiile lor
A.4.2 Clasificarea
containerelor

A.4.3 ldentificarea
particularitatilor de
transportare pentru fiecare mod
de transport

A.5.1 Identificarea obiectivelor
politicii comerciale

A.5.2 Descrierea principiilor
politicii comerciale

A.5.3 Explicarea efectului
conventiilor interstatale

A.5.4 Caracterizarea necesitatii
implicarii statului Tn realizarea
comertului

A.5.5 Explicarea rolului si
functionarii vamilor

6. Uniunea Europeana si Organizatiile liheru'ui schimb

UC.4.4 Descrierea
caracteristicilor specifice
Uniunii Europene

' 6.1 Istoricul aparitiei si dezvoltarii

Uniunii Europene

6.2 Caracteristici rezultate din
tratate

6.3 Institutiile Uniunii Europene
6.4 Norme juridice rezultate din
dispozitiile comune

6.5 Institutionalizari rezultate din

7114

A.6.1 Identificarea
organizatiilor si tratatelor ce
stau la baza infiintarii Uniunii
Europene

A.6.2 Caracterizarea
institutiilor si atributiile lor
A.6.3 Cunoasterea normelor
juridice Uniunii Europene



A.6.4 Descrierea efectelor
dreptului comunitar

dreptul comunitar
6.6 Asociatii ale liberului schimb

7. Riscul in relatiile internationale
7.1 Categoriile de risc, aspect
juridic

7.2 Caile de atenuare sau de
evitare a riscurilor

7.3 Riscul bancar

7.4 Riscul de transport

UC.2.3 Identificarea
categoriilor de risc si céile de
evitare a lor

UC.2.4 Stipularea rolului
bancilor si riscului bancar

A.7.1 Cunoasterea esentei
riscului si a efectelor lui

A.7.2 Analizarea cailor de
prevenire a declansarii riscului
A.7.3 Caracterizarea riscului
bancar si de transport in
tranzactiile internationale

JJ- Prnct’iiurn contrai Umi si derulérii exportului si importului
UC.5.1 Explicarea procedurii 8.1 Procedura contractarii si \.8.1 Explicarea procedurii de
contractarii si derularii derularii exportului export al marfurilor
exportului si importului 8.1.1 Oferta si lansarea ei A.8.2 Caracterizarea clauzelor
UC.5.2 Descrierea clauzelor 8.1.2 Negocierea contractului contractuale
contractuale n contractual 8.1.3 indeplinirea formalitatilor de  A.8.3 Perfectarea
international vamuire documentelor pentru fiecare

UC.5.3 Aplicarea in practicé a
principiilor negocierilor
internationale

UC.1.2 Analizarea
intermediarilor implicati in
comertul international

8.1.4 Emiterea documentelor
neeesare derularii exportului
8.2 Procedura contractarii Si
derularii importului

8.2.1 Produsele importate

8.2.2 Bunuri supuse controlului
vamal

8.2.3 Calcularea pretului optim de

import

8.2.4 Derularea operatiunilor de

import
8.3 Contracte comerciale
internationale

9.1 Obiective ale negocierilor
comerciale internationale

9.2 Principii ale negocierilor

comerciale internationale

9.3 Psihologia negociatorului,
stiluri de negociere

9.4 Negocierea tranzactiei de
vanzare - cumparare

definitia, elementele

10.2 Licitatiile: definirea,
clasificarea, scurt istoric

10.3 Definirea si rolul targurilor

internationale. Tipurile de targuri

internationale
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participant la exportul-
importul marfurilor

A.8.4 Explicarea modalitatii
de calculare a tarifului vamal
A.8.5 ldentificarea aspectelor
legate de importul de marfuri

9. Nesocierile comerciale internationale

A.9.1 Descrierea obiectivele
negocierii internationale
A.9.2 Aplicarea principiilor
urmarite Tn negociere

A.9.3 Explicarea importantei
psihologiei pentru realizarea
scopului negocierii

A.9.4 Descrierea stilurilor de
negociere

10. Bursele si licitatiile ihterriationdie*~ Aa
10.1 Bursele de marfuri si valori,

A.10.1 Descrierea rolului si
particularitatile de functionare
a burselor, targurilor si
licitatilor internationale



V1. Repartizarea orientativa a orelor pe unitatile de invatare

Numarul de ore

Nr. Contact direct

dlo Unitati de invatare Tot N Studiul
al  Teorie Cractica jindividual

1 Fundamentarea relatiilor comerciale internationale 8 4 2 2

2. Activitatea marketingului international 8 4 2 2

3. Tehnici si modalitati ale platilor internationale 10 4 2 4

4. Expeditia si transportul international 10 4 2 4

5. Politica comerciala 10 4 2 4

6. Uniunea Europeana si Organizatiile liberului schimb 10 4 2 4

7. Riscul in relatiile internationale 10 4 2 2

8. Procedura contractarii si derul&rii exportului si importului 10 4 4 4

9. Negocierile comerciale internationale 8 4 2 2

10. Bursele si licitatiile internationale 6 4 2
Total 90 40 20 30

VII. Studiul individual ghidat de profesor

Materii pentru studiul individual Produsede  Modalitati 1 Termeniidc
elaborat de evaluare realizare
/. Fundamentarea relatiilor comerciale internationale
11 Componentele pietii mondiale in functie de Comunicare Prezentarea Saptdmaéna 4

obiectul de afacere Comunicarii
1.2 .Acordul CEFTA-avanataje, dezavantaje pentru PPT Prezentarea
Republica Moldova PPT-ului
2. Activitatea markethftttului international
2.1 Actiunile realizate referitor la dezvoltarea PPT Prezentarea Saptamana 5
produsului PPT-ului
2.2 Speeificul campaniilor publicitare realizate pe Comunicare  Prezentarea
pietele externe comunicarii
3. Tehnici aleplatilor internationale
3.1 Relatia Fondului Monetar International cu Eseu Prezentarea Saptaméana 6
Republica Moldova eseului
3.2 Sistemului monetar a Republicii Moldova PPT Prezentarea
integrat Tn sistemul monetar international PPT-ului
4. Expeditia si transportul international

4.1 Etapele realizérii transportului maritim si eel PPT Prezentarea Saptdmana 7
feroviar PPT-ului
4.2 Raspunderea carausului rutier si aerian Prezentarea

PPT-ului

5. Politica comerciala

5.1 Procesul de aderare a Moldovei la Organizatia Referat Prezentarea Saptamaéna 8
Mondiald a Comertului referatului
5.2 Beneficiile Republieii Moldova ca membru a Prezentarea
OoMC referatului
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6.1 Acordul de Asociere dintre UE si Republica

6. Uniunea Europeana si Organizatiile liberului schimb

Moldova

6.2 Avantajele si dezavantajele Republicii Moldova

Referat Prezentarea Saptaména 9
referatului,
PPT PPT-ului

n calitate de membru a Uniunii Europene
7. Riscul in relatiile internationale

7.1 Acoperirea riscului in transportul international
prin asigurarea la 0 companie de asigurari

PPT Prezentarea

PPT-ului

Saptamana 10

8. Procedura contractarii si derularii exportului si importului

8.1 Contracte internationale speciale PPT Prezentarea Saptdmana 11
8.2 Clauzele generale si speciale in contractual de Referat PPT-ului,
vanzare-cumparare referatului

9, Negocierile comerciale internationale r
9.1 Cunoasterea stilurilor de negociere pentru Referat Prezentarea Saptamana 12
planificarea corecta a tratativelor internationale referatului

10.1 Rolul burselor in comertul international

Nr.

10. Bursele si licitatiile internationale

PPT Prezentarea

PPT-ului

Saptdmana 13

VIII. Lucrarile practice recomandate

Unitati de Tnvatare

Fundamentarea relatiilor
comerciale internationale

Activitatea
international

marketingului

Tehnici ale

internationale

platilor

Expeditia  si
international

transportul

Politica comerciala

Uniunea Europeana Si
Organizatiile liberului
schimb

Riscul n relatiile

internationale

Procedura  contractarii i
derularii exportului Si
importului

Lista lucrarilor practice

Lucrarea practica nr.l
Descrierea procedurii de export sau import a marfurilor

Lucrarea practica nr.2
Planificarea publicitatii comerciale Tn baza unui produs, (activitate

n grup)

Lucrarea practica nr.3

Analiza codurilor monetare 1SO, convertirea valutelor strdine Tn
valuta nationald la ziua de curs. Analiza modalitatilor de plata in
situatii concrete mentionate in contract

Lucrarea practica nr.4
Analiza documentelor ce se emit la transportarea marfurilor pentru
diferite moduri de transport

Lucrarea practica nr.5
Descrierea procedurii vamuirii marfurilor si documentelor de
nsotire

Lucrarea practica nr.6
Stabilirea si argumentarea avantajelor si dezavantajelor integrarii
Moldovei in UE.

Lucrarea practica nr.7
Analiza asigurarii impotriva riscurilor n diferite situatii

Lucrarea practica nr.8
Descrierea procedurii contractarii si completarea contractului de
vanzare internationald
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Lucrarea practica nr.9

Studierea tipurilor speciale de contracte internationale: contractele
de comision-intermediere, contractul de mandat comercial,
contractul de depozit, consignatie, contractul de concesiune,
contractul de licentd, contractul de forfaiting.

9. Negocierile comerciale Lucrarea practica nr.lIO
internationale Simularea diferitor stiluri de negociere
Total 20

IX, Sugestii metodologice
Curriculumul unitatii de curs S.08.0.027 Comert international ofera posibilitatea parcurgerii treptate a
continuturilor ocupationale, de la simplu la complex, Tn vederea obtinerii unei calificari comerciale la finele
fiecarei etape de instruire. Formarea pe module asigurd mobilitate si sporeste sansele de avansare
profesionala pe piata muncii. Caracterul modular a unitatii de curs S.08.0.027 Comert international asigura
receptivitate la schimbarile de pe piata muncii si flexibilitate in structurarea ofertelor de instruire pentru
diverse categorii de beneficiari.

Studierea unitatii de curs S.08.0.027 Comert international e dictata de un sir de factori importanti, ce
vin sa demonstreze adevarul ca firmele din ziua de azi sunt obligate sa-si reevalueze urgent si profund
obiectivele Tn afaceri si strategiile sale, de aceea, este 0 necesitate, ca cei care studiaza si vor lucra in acest
domeniu, sa cunoasca cum sa-si planifice, sa organizeze exportul si importul de marfuri, sa aleaga
transportul corect, si& analizeze si sistematizeze informatia necesara realizarii procesului, sa incheie
contracte, sa aleaga corect modalitatea de plata, sa prevada riscurile ce pot interveni s.a.

Elaborarea curriculumului modular a unitatii de curs S.08.0.027 Comert international permite
predarea esalonatd a continuturilor, prin urmarirea predarii anumitor teme.

Predarea elementelor de continut va fi axata pe rezolvarea unor sarcini concrete legate de
urmatoarele activitati: sinteza, evaluare, activitati practice.

Elevul va dobandi eunostinte, pornind de la necesitatea realizarii unei sarcini concrete. Se vor imbina
judicios cunostintelor teoretice cu cele practice. Deoarece nivelul de calificare ii solicitd absolventului
competente concrete, un rol aparte au abilitatile, iar exersarea ramane modalitatea cea mai eficienta de
invatare. in cadrul abordarii modulare se creeaza conditii prielnice de axare a procesului de formare
profesionala pe cel ce Tnvata.

Accentul se va pune pe stimularea gandirii critice, pe dinamizarea procesului de Tnvatare, pe
formarea de competente profesionale specifice agentului comercial, ce vor asigura absolventilor sanse
sporite de angajare in cAmpul muncii si oportunitati de realizare profesionala.

in procesul de instruire orientat spre formarea competentelor profesionale la imitatea de curs
S.08.0.027 Comert international vor fi aplicate metodele de predare-invatare ce asigura dezvoltarea si

consolidarea celor trei componente ale competentelor: cunostinte, abilitati si atitudini.
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Strategiile, metodele si tehnicile utilizate Tn procesul de formare a competentelor se vor realiza in
cadrul unor forme de organizare a actiunii didactice, cum ar fi: activitati frontale, activitati in grup si

Aceste forme de activitate prezinta anumite valente formative: activitatea in grup contribuie la
formarea competentei de comunicare, dezvoltand si abilitati de parteneriat, de cooperare, colaborare, luare
de decizii etc., iar activitatea individuala dezvolta abilitati de actiune independentd, autoinstruire,
responsabilitate ete.

in scopul Tnvatarii centrate pe elev, cadrele didactice vor adapta strategiile de predare la stilurile de

Tnvatare ale elevilor (auditiv, vizual, practic) si vor diferentia sarcinile si timpul alocat efectuarii lor prin:
-individualizarea si cresterea treptata a nivelului de complexitate a sarcinilor propuse fiecérui elev in
functie de progresul acestuia;

-stabilirea unor sarcini deschise, pe care elevii sa le abordeze la niveluri diferite de complexitate;
-diferentierea sareinilor in functie de abilitati, pentru indivizi sau pentru grupuri diferite;

-prezentarea sarcinilor in mai multe moduri (explicatie orala, text scris, conversatie, grafic);

-utilizarea unor metode active-interactive (invatare prin descoperire, Tnvatare problematizata, Tnvatare prin

cooperare, joc de rol, simulare).

X. Sugestii de evaluare a competentelor profesionale
intr-o piata eoneurentiala a muncii, institutia de Tnvatamant are obligatia sa-I ajute pe fiecare dintre

elevi sa-si formeze o imagine corecta despre sine si sa-si stabileasca scopuri Tn viata (in carierd, Tndeosebi)

agra vy

predare/invatare pentru a cunoaste care este stadiul formarii profesionale si la ce nivel se situeaza ea, n
raport cu obiectivele profectate si cu asteptarile.

Forma de evaluare conform planului de Tnvatdamant la unitatea de curs S.08.0.027 Comert
international este examen. Pentru a eficientiza procesele de evaluare, Tnainte de a demara evaluarile
propriu-zise, se va aduce cunostinta elevilor tematica unitatilor de continut, modul de evaluare
(baremul/grild/criterii de notare) si conditiile de realizare a fiecarei evaluari.

Produse recomandate pentru evaluarea nivelului de dezvoltare a competentelor cognitive

Nr. Produse
d/o. pentru Criterii de evaluare a produselor
masurarea
competentelor
1 Hartanotionala Punereain evidenta a subiectului general

Elaborarea corectd a tabelei (schemei), de la notiunile de baza spre cele
specifice domeniului
Corectitudinea logica a formularilor
Corectitudinea lingvistica a formularilor
Originalitatea expunerii notiunilor subiectului propus
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Proiectul

Referatul

Studiul de caz

Diapozitivul

PPT

Tabelul

Schema

Validitatea proiectului - gradul in care acesta acopera unitar si coerent,
logic si argumentat tema propusa

Completitudinea proiectului - felul in care au fost evidentiate conexiunile si
perspectivele interdisciplinare ale temei, competentele si abilitatile de ordin
teoretic si practic si maniera in care acestea servesc continutului stiintific
Elaborarea si structura proiectului - acuratetea, rigoarea si coerenta
demersului stiintific, logica si argumentarea ideilor, corectitudinea
concluziilor

Calitatea materialului folosit Tn realizarea proiectului, bogatia si varietatea
surselor de informare, relevanta si actualitatea acestora, semnificatia datelor
colectate s.a.

Creativitatea - gradul de noutate pe care-1 aduce proiectul Tn abordarea
temei sau in solutionarea problemei

Corespunderea referatului temei

Profunzimea si completitudinea dezvoltarii temei

Adecvarea la continutul surselor primare

Coerenta si logica expunerii

Utilizarea dovezilor din sursele consultate

Gradul de originalitate si de noutate

Modul de structurare a lucrarii

Justificarea ipotezei legate de tema referatului

Analiza in detaliu a fiecdrei surse de documentare

Corectitudinea interpretarii studiului de caz propus

Calitatea solutiilor, ipotezelor propuse, argumentarea acestora

Corespunderea solutiilor, ipotezelor propuse pentru rezolvarea adecvata a

cazului analizat

Corectitudinea lingvistica a formularilor

Rezolvarea corecta a problemei, asociate studiului analizat de caz

Punerea Tn evidenta a subiectului, problematicii si formularea

Completitudinea informatiei si coerenta intre subiect si documentele

studiate

Capacitatea de analiza si de sinteza a documentelor, adaptarea continutului

Originalitatea studiului, a formularii si a realizarii
Aspectele de diapozitiv contin formatare, pozitionare si substituenti
pentru tot continutul care apare pe diapozitiv.
Substituentii sunt containerele din aspecte care adapostesc continut
precum text (inclusiv text corp, liste cu marcatori si titluri), tabele,
diagrame, ilustratii SmartArt, filme, sunete, imagini si clip grafic.
Un aspect contine si tema (culori tematice, fonturi tematice, efecte
tematice si fundalul) unui diapozitiv.

O foaie cuprinzdnd nume, cifre si date, introduse Tn rubrici cu specificatii

améanuntite, pentru a servi unui anumit scop

Aceasta reprezentare grafica permite a se introduce text, date, formule etc.

(continut variat) si clasarea informatiei pe rubrici.

Gradul de complexitate al tabelului este determinat de numarul de coloane,

rubrici.

Reprezentarea graficd simplificatd a elementelor sau caracteristicilor

structurii unui aparat, ale unei masini, ale unei instalatii, ale unui proces

etc.

Reprezentarea grafica a schemelor este determinata de tipul de schema,

dependent de numarul elementelor de continut si relatiile pe care le

stabilesc acestea

Elaborarea unei scheme determind elevul sa fie atent la: ordonarea
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continutului Tn paginad, conexiunea intre blocurile de continut (prin linii sau
sageti), directia sagetilor, culoarea blocurilor de continut, marimea
caracterelor etc.

8. Harta Reprezintd graficul relatiilor dintre concepte/idei si ajuta la organizarea si
conceptuala structurarea informatiei, pregatirea pentru o prezentare, planificarea unui
proiect etc.
9. Diagrama Mod de reprezentare concentratd a datelor intr-o maniera clara si simpla

Ofera elevilor posibilitatea de a vizualiza evolutia datelor conform unui
model, consemnarea unor date pe axa timpului, compararea intre doua sau
mai multe marimi
XI. Resursele necesare pentru desfasurarea procesului de studii
Cerintele fata de sélile de curs: Tabla sau proiector multimedia, calculator.

Cerintele fata de atelierul de lucru: Céte un loc pentru fiecare elev, dotat cu: suportul de curs, caiet,

mostre de ambalaje, materiale, etichete.

XIl.  Resursele didactice recomandate elevilor
l.ocul in cfirc poate fi
Denumirea resurselor consultatd/neeesata/
procuratd resursa
1 Balan C,, Logistica. Editura URANUS, Bucuresti, 2006 Biblioteca
5 Basanu B Pricop M._, Managementul aprovizionérii si desfacerii. Editura Biblioteci
Economica, Bucuresti, 1996
Diaconescu M., Marketing. Editura Universitara, Bucuresti, 2005 Biblioteca
4. Petrovici S., Panuta A. Logistica: sinteze, teste, probleme si aplicatii. Biblioteca
Ttipografia UCCM, Chisinau, 2010
5. Ristea Ana Lucia. Distributia marfurilor. Editura Expert, Bucuresti, 1996 Biblioteca
6. Ristea Ana Lucia s.a. Economia distributiei: Marketing - Management - Biblioteca
dezvoltare. Editura Expert, Bucuresti, 2005.
7. Turcov E., Petrovici S., Petrovici A. Tehnologii comerciale si logistica. - <
Biblioteca

Editura ASEM, Chisinau, 2005.
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